
国防军工：募投、应收、客商——三条线都指向"订单能不能落
地"

一页纸 ｜ 数据：会计问询知识库教学版（2023–2026），本行业可检索案例 50 个 / 250 条问答

国防军工：问询主题分布（Top 6）
募投项目与募集资金 51

应收款项与坏账 34

客户与供应商核查 33

长期资产与在建工程 25

收入与毛利率异常 19

长期股权投资与金融工具 13

数据：会计问询知识库教学版（50 个案例）

三个判断

1. 募投是第一高频（51 条），远高于其他主题。

军工扩产不是"想扩就扩"，要证明产能与在手订单、批产节奏匹配，代表案例 T0731（2026 年，IPO 审

核问询）。

2. 应收（34 条）与客商（33 条）并列第二——回款与客户真实性是一体两面。

军方/主机厂回款周期长，应收账款账龄与坏账模型是必问项；同时客户高度集中，客商核查自然跟上，

代表案例 T0731（同案另一问）、T1290（2026 年，年报监管问询）。

3. 长期资产（25 条）排第四——在建工程转固与减值。

产能建设周期长，转固时点、利息资本化、闲置资产减值都会被追问。

给财务负责人的一个建议

建"订单—产能—回款"三张表，按月更新：

表 关键字段 回答什么问题

订单表 在手订单、批产/研制、客户 收入可持续性



表 关键字段 回答什么问题

产能表 设计产能、利用率、募投新增 募投必要性

回款表 账龄、逾期、军方结算节点 坏账充分性

三张表用同一套合同编号串起来，募投、应收、收入三个问题就能一次讲清。

数据口径

行业归集：按证券简称关键词匹配教学版 id_map ，只用于统计；

样本：教学版 2023-09 至 2026-09 窗口；

计数单位：问答条目数；

局限：军工企业简称高度同质（"中航""航天"），关键词法可能纳入非直接相关主体，比例看趋势，绝对

值谨慎引用。


